AUDITORIA DE
VENTAS DIGITALES




En este documento vas a encontrar las preguntas clave que debes hacerte antes de
empezar a vender en digital. Primero vamos a hacer un diagndstico de la gestion de tu
comunicacion, luego revisaremos tu proceso comercial actual y luego los objetivos de tu

negocio a corto y largo plazo.

Sé sincero. Responde a todas las preguntas y, si quieres completar la auditoria, pide tu

sesion estratégica conmigo haciendo clic aqui.
https://calendly.com/lafabricadelaspalabras/15min

TUMARCA ACTUAL

1. ¢Cuanto trafico al mes hay en un tu pagina en la actualidad?

2. ;Tienes suscriptores? ;Cuantos?

3. ¢Tienes algun retorno sobre los contenidos que estd publicando en las redes

sociales?

4. Utilizas herramientas de envio de correos electrénicos masivos?

5. ¢lnvertiste alguna vez en anuncios en las redes sociales?

6. (Como definirias la manera con la que comunicas hoy?

7. ¢Coémo ves tu comunicacion hoy?



PROCESO COMERCIAL ACTUAL

1. ¢(Como llegan los clientes hasta ti hoy?

2. ;Cual es tu mayor fuente de creacion de oportunidades de negocio?

3. (Como se da ese proceso en general? ;Podrias detallar en pasos puntuales cémo
ocurre la venta de tu servicio?

OBJETIVO DEL NEGOCIO

1. ¢Cuales son los objetivos de tu empresa para los proximos 3 meses, 12 meses, 3

anos?

2. ;Qué te gustaria cambiar de hoy a dentro de 3 meses?

3. ¢Sipudieras definir el afno 2021 en una frase en relacidn a tus objetivos y visidon cual

seria?



Una vez hayas contestado a todas estas preguntas te daras cuenta que, tal como esta el
mercado hoy, tendras que poner por lo menos la misma cantidad de esfuerzos a tu

empresa en modo digital que a tu empresa en modo presencial.

Si necesitas una guia de como digitalizarte entra en mi gestor de citas y aprovecha la

sesion gratis que tienes cara a cara conmigo.

Este es el link que puede cambiar el curso de los acontecimientos de tu negocio:
https://calendly.com/lafabricadelaspalabras/15min

Un abrazo virtual
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